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Manel Jiménez sard el director de cadena de suministro de Mango.

Mango ficha para su
cupula ejecutiva a un
directivo de Tendam

J. Orihuel. Earcalona

Mango ficha talento en Ia
competencia, El grupo de
moda incorporara en los pro-
ximo meses como nuevo di-
rector de cadena de suminis-
tro a Manel Jimenez Otero,
gue actualmente ocupa la
nusma posicion en Tendam,
la compaiiia propietaria de
marcas Cortehiel, Women'Se-
creto Springfield.

El directivo sustituira a An-
tonio Pascual, quien dejara
por motivos personales su
cargn en la compania,

Fuentes de Mango confir-
maron aver el fichaje de Jime-
nez, adelantado por Modaes.
Desde 2016, el directivo esta
al frente de las dreas de cade-
na de suministro v operacio-
nes en Tendam, grupo al que
llegd después de trabajar en
Dresipual, Danone v Damm,

Jiménez, que entrara tam-
bién en el comité de direccion
de Mango, no aswmird su car-
o de forma inmediata, Su in-
corporacion se hard efectiva
cuando se formalice la salida
de Pascual, que fuentes del
grupo vinculan con la puesta

Manel Jiménez
relevara a Antonio
Pascual como
director de cadena
de suministro

enmarcha definitiva, antes de
fin de aiio, de la segunda fase
del centro logistico de Llica
d’Amunt (Barcelona). Exdi-
rectivo de Inditex v Esprit,
Pascual es responsable de ca-
dena de suministro en Mango
desde 2018 y miembro del co-
miteé de direccion desde 2019,

Jiménez liderara las areas
de logistica, distribucion glo-
hal, importacion v exporta-
cidn, ransportes ¥ proyectos
transversales de la cadena de
suministro, segun fuentes de
Mango.

Com Tomi Ruiz como CEQ,
integran el comite de direc-
cion del grupo de moda Jo-
nathan Andic, Elena Carasso,
Margarita Salvans, Luis Casa-
cuberta, Daniel Lopez, César
de Vicente, Daniel Paveras,
Jordi Alex Moreno, Blanca
Mumiz v el propio Pascual,

Un centenar de tiendas en ltalia

Mango anuncio ayer sus planes para abrir en 2024 un
total de 15 tiendas en Italia, entre establecimientos
propios y franquiciados, principalmente en el centro y el
sur del pais y en grandes ciudades del norte, como
Génova, Verona o Bolonia. Al finalizar el afio, Mango prevé
contar con un centenar de tiendas en ltalia. Entre otras
aperturas, destaca la tienda de bandera de Roma, de
1.300 metros cuadrados, que la cadena ha inaugurado en
la galeria comercial Alberto Sordi, en Via del Corso, "ltalia
es uno de los mercados mas relevantes en el mundo de la
moda a nivel mundial y por tanto es un mercado clave
para Mango', sefialo ayer Daniel Lopez, director de
expansion y franquicias del grupo."El éxito de las
aperturas en 2023 nos refuerza en |a idea de ir avanzando
en capilaridad y acercarnos aln mas a nuestros clientes
con tiendas donde ofrecerles la experiencia Mango',

afadio el directivo.

GPF vende Romar
a Acony DeA por
mas de 100 millones

DE AGOSTINI SE REFUERZA EN ESPANA/ E| fondo espariol GPF logra
Una rentabilidad historica con el grupo de cuidado personal.

Miguel A. Patifio,/P. Bravo.
hlacinic

El fondo americano Acon In-
vestments, conjuntamente
con Sviluppo Sostenibile, en-
tidad gestionada por DeA Ca-
pital Alternative Funds, del
grupo italiano De Agostini,
han comprado a GPF una
participacion mavoritaria en
Romar Global Care, uno de
los lideres espanoles especia-
lizado en la fabricacion y ven-
ta de productos de cuidado
personal, hogar, cosmética y
perfumeria,

Fuentes cercanas a la ope-
racion indican que el precio
superalos 100 millones de eu-
ros, haciendo de esa transac-
cion una de las mas rentables
de GPF. Las mismas fuentes
indican gue la rentabilidad
podria haber triplicado la in-
version inicial,

Bomar Global Care (RGC)
fue creada en 2019 mediante
la fusion e integracion de Qui-
mi Romar v Envasados Xio-
mara. Su crecimiento ha esta-
do liderado por el fondo espa-
nol GPF,

Desde la combinacion de
ambos grupos, la compaiia
ha mas que duplicado su ca-
pacidad de produccidn, am-
phiado sus redes de distribu-
ciom, diversificado su presen-
cia peoprafica (vendiendo va
mds del 60% fuera de Espafia)
v fortalecido la comercializa-
cion de productos de marca
propia, tales como Agrado,
Mavordomo, Amalf, Sairo,
Air Freshener, Romar, Deste-
llov Garley, entre otras.

El grupo opera en mas de
cien paises con una fuerte
presencia en el norte de Afri-
ca, Orente Medio v Latinoa-
merica, v cuenta adicional-
mente con hliales en Marrue-
cos, Colombia v Reino Unido.

Para El Corte Inglés
En su cartera de clientes des-
tacan grandes cadenas de dis-
tribucion y centrales de com-
pras como El Corte Ingles,
Carrefour, Lidl, Auchan, TFA,
Furomadi, Primor o Druni.
RGC, que en 2023 alcanzo
los 120 millones de factura-
cion, ha inaugurado reciente-
mente su nueva planta indus-
trial de S50.000 metros cua-
drados en Sagunto (Valencia),
.a compaiiia esta desarro-

Romar fabrica productos para El Corte Inglés, Lidl y Carrefour.

SAIROY AIR

RGC comercializa
productos de marca
propia. tales como
Agrado, Mayordomo,
Amalfi, Sairo. Air
Freshener, Romar,
Destello v Garley.
Entre sus clientes
estan El Corte Inglés,
Carrefour, Lidl, IFA,
Auchan, Euromadi,
Primor y Druni.

llando un plan de expansion
en el exterior donde el con-
sorcio hiderado por Acon y
DeA preve jugar un papel cla-
V2 BTACIAS 4 SU Presencia y ex-
perienciainternacionales,

Ll equipo directivo, que
mantiene una posicion rele-
vante en el accionariado tras
la transaccion, esta “amplia-
mente comprometido con se-
guir desarrollando nuevos
mercados en el exterior”, ex-

Con esta operacion,
De Agostini refuerza
la presencia de su
fondo DeA Capital en
el mercado espaiiol

plican en la empresa. Pablo
Rodripuez-Gimeno, conseje-
rodelegado de RGC, comenta
que “confia plenamente” a
largo plazo en Romar Global
Care y “da la bienvenida” a
Acony DeA.

Con esta compra, De Agos-
tini refuerza la presencia de
su fondo DeA en Espaiia. Giu-
liano Palazzo, primer ejecuti-
viode DeA, hamostrado su sa-
tisfaccion por “haber inverti-
do junto a Acon en una histo-
ria de crecimiento e interna-
cionalizacion para acelerar el
camino iniciado, especial-
menteen el extranjero”,

Por el lado comprador, la
transaccidn ha contado con el
asesoramiento de BRSM (due
diligence) v de los bufetes Ho-
uvan Lovells v Ashurst. Los
vendedores, por su parte, han
contado con el apoyo de 1ou-
lihan Lokey v del despacho
Uria Menéndez.

1.200 millones en gestion
GPF Partners es una firma de
inversion de capital privado
fundada en 2015 por Martin
Rodriguez-Fraile, Ignacio
Olascoaga, Lorenzo Martinez
de Albornoz v Guillermo Cas-
tellanos. Cuenta en la actuali-
dad con mas de 1.200 millo-
nes bajo gestion,

Ence elevara
su caja

con lanueva
metodologia
del Gobierno

Carlos Drake/Abeta Chas.
Madrid

El tabricante de celulosa Ence
estd de enhorabuena con la
nueva metodologia de actua-
lizacion de la retribucion de la
operacion de las plantas de
cogeneracion eléctricas con
biomasa, va que anticipa que
tendra un efecto positivo so-
bre su posicion de caja.

Laempresa sefialo que esta
nueva metodologia, aprobada
ayer por el Mimsterio para la
Transicion Ecologica, supon-
dra un impacto positivo de 62
millones de euros en su gene-
racion de caja de este aiio,

El paso dado por el Gobier-
no conlleva que la retribucion
a la operacion aphcable a la
energia vendida por las plan-
tas de biomasa se actualizara
de forma trimestral, teniendo
en cuenta la diferencia entre
el precio regulado v el de mer-
cado de la electricidad esti-
mado en el trimestre previo.

Ence considera que esta
decision elimina un “collar
regulatorio” y servira para ali-
near &l resultado contable con
la generacion de caja. La fir-
ma indica que, desde el punto
de vista contable, como con-
secuencia de la facturacion
del precio repulado en fun-
cion de las horas generadas, la
aplicacion motivard un ajuste
de 9 millones en sus ingresos,
que se anotard en las cuentas
del segundo rimestre del afio.

Reciclaje textil

Por otro lado, Ence también
anuncio ayer un principio de
acuerdo con la start up sueca
ShareTex para construir una
planta piloto de reciclaje textil
en As Pontes (A Corufia).

Este centro piloto, incluido
en el provecto de bioplanta de
reciclado de Ence en As Pon-
tes, verificara la tecnologia de
reciclado de ShareTex, que
aporta ventajas respecto a los
Procesos guinicos, principal-
mente en cuanto al impacto
sobre el medio ambiente,

Entre las ventajas destacan
algunas como por ejemplo
que dicha tecnologia tiene ca-
pacidad para procesar textiles
de polialgodon v que no nece-
sita condiciones extremas de
presion ni de temperatura pa-
ra su buen funcionamientao.
Tampoco requiere de disol-
ventes toxicos durante el pro-
ceso de reciclado.

El centro piloto de As Pon-
tes utilizara residuos pos-
consumo recolectados en la
region v también del proceso
de reciclaje mecanico,



