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Ignacio Olascoaga, Martin Rodriguez-Fraile, Lorenzo Martinez de Albornoz y Guillermo Castellanos.
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GPF reabre su carrera
de compras y entra
en el grupo textil JHK

Miguel A. Patifio. Madrid

El grupo espafiol GPF, uno de
los fondos de inversion mas
activos en los ultimos meses
en transacciones corporati-
vas, ha vuelto a reactivar sus
compras.

Tras varias operaciones de
venta y rotacion de activos
consecutivas (Gestair y
Somos), el grupo ha vuelto a
realizar una adquisicion, esta
vez en el sector textil, por pri-
meravez en su trayectoria.

En concreto, GPF se ha he-
cho con la mayoria del capital
de JHK T-Shirt, compaiiia
especializada en el disefio,
produccion y comercializa-
cion de prendas basicas para
elusoy la personalizacion.

El objetivo es dar un nuevo
impulso al proyectoy reforzar
su posicionamiento en el
mercado. No han transcendi-
do cifras de la transaccién.

Fundada en 2002 por Ja-
cinto Cervera Bernaldo de
Quiros y con sede en Fuenla-

brada (Madrid), JHK cuenta
con una cartera de productos
que incluye mas de 10.000 re-
ferencias.

La compaiiia ha tenido un
crecimiento exponencial en
los ultimos afios, superando
los 100 millones de euros de
facturacion y vendiendo mas
del 65% de las prendas fuera
de Espana.

40 millones de prendas
JHK T-Shirt vendié mas de
40 millones de prendas en
mas de doce paises por todo el
mundo en el dltimo afio. El
sector de prendas basicas esta
en plena expansion. Los
clientes van en aumento y
abarcan agencias de marke-
ting, serigrafias, tiendas de
souvenir o distribuidores de
ropa deportiva y corporativa
como uniformes.

El mercado europeo tiene
un tamario de 2.000 millones
de euros, con tendencias posi-
tivas a largo plazo. Cabe espe-

La familia compra

E. Galidn. Barcelona

La sociedad Exea Inversion
Empresarial, holding que
aglutina las inversiones de la
familia Puig, ha realizado una
oferta para comprar acciones
de clase B del grupo espariol
de perfumeria y moda perte-
necientes a directivos de la
firma, segiin informo ayer la
compafiia en un comunicado
remitido a la CNMV. Estos
ejecutivos son titulares de
préstamos vinculados a la

compra de acciones en el
marco de varios planes de in-
centivos en acciones puestos
en marcha por Puig y suscri-
tos con anterioridad a su pro-
ceso de salidaaBolsa.

“El objeto de la operacion
es permitir a los directivos
destinar el importe obtenido
de la venta de sus acciones de
clase B a repagar los présta-
mos concedidos por la socie-
dad”, aclar¢ ayer la empresa.
De esta forma se cancelaran

rar un crecimiento sostenido
del 10% anual para los proxi-
mos afios, hasta superar los
3.000 millones de euros en
2028.

A por adquisiciones

Con la entrada de GPF en el
capital de JHK T-Shirt, la
compafiia apuesta por conti-
nuar el proceso de internacio-
nalizacion y analizar poten-
ciales adquisiciones.

GPF cuenta en la actuali-
dad con mas de 1.500 millo-
nes de euros de capital bajo
gestion entre los fondos GPF
Private Equity e Inbest-GPF
Real Estate. Todos los fondos
estan participados por inver-
sores privados de Espaiia,
EEUU, Europa y 15 paises de
Latinoamérica.

El grupo fue fundado en
2015 en Espafia por Martin
Rodriguez-Fraile, Ignacio
Olascoaga, Lorenzo Martinez
de Albornoz y Guillermo Cas-
tellanos.

parte de los planes de incenti-
vos disefiados por el grupo.
Puig inform¢ ayer que los
directivos han acordado
transmitir 5.249.194 millones
de acciones de clase B repre-
sentativas del 0,245% del ca-
pital de la multinacional. El
precio de la oferta ha sido cal-
culado cogiendo el promedio
de cierre de cotizacion regis-
trado en las 15 sesiones bursa-
tiles previas al 9 de septiem-
bre, este tltimo inclusive, que

- Lainversion inmobiliaria

apunta a 17.000 millones

de euros en 2025

UN 30% MAs/ E| capital mantiene el foco en el residencial y
el hotelero y mira de reojo a nuevos segmentos alternativos.

Rut Font. Barcelona

Los inversores inmobiliarios
ponen a Espafia en la diana. El
mercado nacional, que en lo
que va de afio se ha situado en
el podio del ranking europeo,
se consolida como uno de los
favoritos del capital, tanto por
los buenos fundamentales de
los segmentos tradicionales
como por las oportunidades
que abren las nuevas tipolo-
gias de activo.

Asi lo aseguraron ayer pro-
fesionales y expertos del sec-
tor, durante la primera jorna-
da del congreso The District,
que reunira esta semana en
Barcelona a mas de 14.000 in-
versores, consultores y pro-
motores inmobiliarios con el
fin de situar Espafia como es-
caparate de la inversion en el
sur de Europa.

Durante una de las prime-
ras sesiones del salon, Alberto
Diaz, director de mercado de
capitales en la consultora Co-
lliers, aporto6 cifras de este
apetito inversory asegurd que
la inversién inmobiliaria po-
dria crecer un 30% este afio,
hasta alcanzar 17.000 millo-
nes de euros, frente a 13.150
millones del afio pasado.

La cifra final dependera de
si Blackstone logra vender Fi-
dere, una de sus carteras de
viviendas en alquiler que ha
sacado recientemente al mer-
cado.

“Hace anos nadie queria
hablar de Espafa. Europa se
ha puesto patas arribay ahora
el sur de Europa estd en lo
mas alto de las listas”, afiadio
Edmund Eggins, director ge-

es cuando Puig comunico la
oferta, mas una prima no es-
pecificada. De esta forma, la
compaiia pagara mas de 84
millones de euros para hacer-
se con esos titulos.

Las acciones de Puig baja-
ron ayer en Bolsa un 1,51%,
hasta 13,68 euros, minimo
historico desde que la firma
dio el salto al parqué en mayo
de 2024. La capitalizacion
bursatil de 1a compaiiia ronda
los 8.000 millones.
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The District prevé
reunir en Barcelona a
14.000 directivos y
generar 35 millones
de euros. La primera
jornada, celebrada
ayer, se desarrollé sin
protestas de colecti-
vos para el derecho
de la vivienda, como
habia sucedido en
ediciones anteriores.

The District

reunira esta semana
amas de 14.000
profesionales del
sector en Barcelona

neral en Espana de la gestora
francesa Ardian.

Los expertos aseguraron
que los inversores tienen la
mirada puesta en todos los
segmentos inmobiliarios. Al-
berto Nin, responsable euro-
peo de la filial inmobiliaria de
Brookfield, indicé que, pese a
las crisis geopoliticas y los
cambios en los tipos, “la reali-
dad es que no ha habido so-
breoferta” de ningtn tipo de
activo en el iltimo ciclo inmo-
biliario, lo que, combinado
con una demanda potente, le
permite pronosticar un futu-
ro estable para la inversion en
el sector. “A veces el arbol no
permite que veamos el bos-
que”, ejemplifico.

Brookfield ha protagoniza-
do este afio dos de las opera-
ciones mas importantes en
Espana: la venta de Livensa,
su plataforma de residencias
de estudiantes, y la del resort
Mare Nostrum en Tenerife.

Precisamente se prevé que
tanto vivienda como hoteles
siguen destacando como los
activos favoritos de los inver-
sores. “Espafia tiene una posi-
cién Unica dentro de los ran-
king turisticos”, afiadi6 Fede-
rico Holzmann, director del
negocio inmobiliario de la ho-
telera Catalonia, quien defi-
ni6 como “privilegiada” la in-
dustria nacional, en compara-
ci6én con otros mercados en
los que opera el grupo, como
el Caribe o el resto de Europa.

Sobre el residencial, Diaz
destaco que, ante la escasez
de oferta y la elevada deman-
da, ayudas como los présta-
mos del ICO y los fondos
Next Generation, asi como las
convocatorias de derecho de
superficie, permiten “hacer
un gran negocio” con “limita-
do capital”.

Fuera de las tipologias tra-
dicionales, los expertos ase-
guran que en un futuro los
segmentos vinculados a per-
sonas mayores, como el senior
living y las residencias, toma-
ran un papel protagonista, si
bien todavia nadie ha dado
con la tecla. “Tiene todos los
fundamentales en términos
de demografia para funcio-
nar, peronadie haacertadoen
como hacerlo aqui. Tarde o
temprano llegara”, dijo el di-
rectivo de Brookfield.

acciones de los directivos de Puig

Marc Puig, pre-
sidente y con-
sejero delega-
do de Puig.



